Weiter auf Wachstumskurs

P Le WA Gemeinsam fiir eine erfolgreiche Zukunft

Die nachhaltige und autarke Versorgung mit Warme und Energie in jedem Neubau - dasist un-
Einfach besser WOh nen sere Vision bei PLEWA. Um dieses Ziel zu erreichen, stellen wir unseren Kunden; Bauunterngh—
men, Bautragern, Holzrahmen- und Holzstanderbau, Fertighausindustrie; in Deutschland, Os-
terreich und der Schweiz, umweltgerechte Losungen zur Energie- und Warmeversorgung bereit.

Verkdufer*in im Aufiendienst (m/w/d)

Zur proaktiven Neukundengewinnung und zum Ausbau unserer Marktposition, in verschiedenen
Bundesliandern und Regionen, suchen wir Sie als Verkaufer*in (m/w/d) im AufRendienst.

Sie sind ein echtes Verkaufstalent? Sie arbeiten gerne eigenverantwortlich und zielgerichtet? Verkaufs-
erfolg und Kundenzufriedenheit sind Ihr Antrieb? Dann bewerben Sie sich und werden Sie Teil des
Vertriebsteams im AulRendienst von PLEWA.

Das sind Ihre Aufgaben:
Sie akquirieren proaktiv Firmenkunden in unseren Kernzielgruppen (Bautrager, Bauunternehmen, Holz-
rahmen - und Holzstanderbau, Vollholzhausbau, sowie Fertighausbau und Fertighausindustrie)

Sie betreuen den bestehenden Kundenstamm, informieren, beraten und liberzeugen von unseren
Produkten und Losungen

Sie vertreten uns bei Messen in lhrem Verkaufsgebiet

Das bringen Sie mit:

Sie verfugen idealerweise Uber grundlegende Kenntnisse im B2B Vertrieb

Sie verstehen es, technische Produkte und Losungen verstandlich und tUberzeugend darzustellen und
schaffen nachhaltige Geschaftsprozesse

Eine Uberdurchschnittliche Kundenorientierung ist fiir Sie selbstverstandlich

Sie sind kontaktstark und reisewillig

Sie stellen sich gerne neuen Aufgaben und Herausforderungen

Sie sind sicher im Umgang mit den gangigen MS-Office-Anwendungen

Das bieten wir Ihnen:
Eine zukunftsorientierte Unternehmenskultur

Uberzeugende und nachhaltige Produkte und Leistungen

Die Moglichkeit aus dem Homeoffice heraus zu arbeiten

Langfristige Weiterentwicklungsperspektiven

Attraktives Einkommen mit Fixum und leistungsbezogener Provisionen

30 Tage Urlaub

Selbststandige Planung und Koordination Ihres Tagesablaufs mit viel Handlungsspielraum
irmenwagen auch zur privaten Nutzung

Konzertierte BackOffice-Unterstlitzung aus Innendienst und Technik
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DI e RevOIu tl On Ihre Bewerbung richten Sie bitte an:
PLEWA warme & energie GmbH
Zu Handen Frau Simone Warz

b e g i n n t Z u H a u Se Tongrubenstr. 10 | D-92421 Schwandorf

i lewa.d
CO,-neutral und autark wohnen warz_simone@plewa.de

Finfach besser wohnen




